Nemzetközi szervezetek és intézmények


I. előadás

A nemzetközi szervezetekkel kapcsolatos fő kérdések: 

· Mennyire látják el létrejöttük célját?

· Mennyire van kényszerítő erejük?

· Ki finanszírozza a működésüket? (ha nem a tagdíjakból, akkor honnan származik a bevétel? Megjelenhetnek a nemzetközi piacokon, s ezek sokkal jobban működhetnek a szankcionálás szempontjából, mint akik tagdíjból tartják fenn magukat)

· Létrehozható-e olyan szerv, melynek intézkedései mindenki be fogja tartani?

Elindul egy liberalizációs hullám, amelyet a 90-es évek globalizációja felerősít. Megjelenik az integrálódás gondolata.

Az integrációk a világszintű liberalizáció ellen hatnak.

Az integrációk belül liberalizálják ugyanis a folyamataikat, de a kívül rekedtekre ez nem vonatkozik. 

- kapcsolódó, felelevenítendő téma: a regionális integráció fokozatai: gazdaságföldrajz anyag 

A nemzetközi szervezet fogalma: 

Nemzetközi szervezetnek azt tekintjük, amely államközi együttműködéssel jön létre, nemzetközi szerződéssel. 

Rendelkeznie kell: (a nemzetközi jogalanyiság ezek nélkül nem létezik)

· Alapító okirattal: meg kell határozni benne mi a szervezet célja, stb. 
· Állandó struktúrával: vagy intézményei, vagy szervei vannak általában három. Minden nemzetközi szervezetnek legalább egy ilyen intézménnyel kell rendelkeznie, de általában a három meg szokott lenni: 

· Közgyűlés: legfőbb döntéshozó szerv
· Tanács

· Titkárság: adminisztratív feladatok

Itt megjelennek már a bizottságok is, ahol a tényleges munka folyik. Kutatás, stb.

Ezeknek a nemzetközi szervezeteknek van nemzetközi jogalanyisága, amely származtatott, mert az államok akaratmegegyezésével jön létre, épp ezért korlátozott is lesz.

A tagállamnak ugyanis be kell emelnie saját jogkeretei közé. 

Csoportosításuk, osztályozásuk elsősorban funkciójuk szerint történik:

1.) Egyetemes szervezetek csoportja:

Legfontosabb céljuk, feladatok, tagságfelvételük nem régiókra terjed ki, hanem az egész világot próbálják bevonni. Univerzális tagságra törekszik.

2.) Zárt szervezetek:

Elkülönül az egyetemes szervezetektől. A tagfelvétel jelentős mértékben korlátozott. Lehet földrajzi ismérvek ill. bármilyen sajátságos ismérvek alapján. Nem törekszik univerzális tagságra. Tehát lényegében valami szerint lehatárolják a felvehető tagok körét.

a.) Regionális szervezetek: 

Földrajzi ismérvek alapján történik. Földrajzi kötöttség társul hozzá, ill. a földrajzi közelség. Ide fog tartozni pl. a NAFTA és az EU is. 

b.) Partikuláris szervezetek: 

Földrajzi közelség nem fog megjelenni. Ilyen pl. a NATO, EU (ide is sorolva vagyon, bizony), KGST ( utóbbit európai szocialista államok alkották, de nem csak európaiak voltak a tagjai).

c.) Speciális zárt szervezetek:
Valamilyen speciális érdek szempontjából jönnek létre. Ilyen pl. az OPEC – olaj, v Duna Bizottság. Sokkal kisebbek lesznek, hatókörül elsősorban saját térségükre fog kiterjedni, viszonylag alacsony létszámúak.

3.) Kormányzati szervezetek

a.) kormányközi együttműködést szolgálók

· Szakértői bizottságok, eljárások, csak ajánlásokat hozhatnak, ami nem lesz kötelező az államokra. Érdemes viszont odafigyelni ezekre az ajánlásokra.

· Ha lesznek olyan ajánlások, amit az államok beemelnek a kötelezők közé, azt a szervezet nem tudja végrehajtatni és szankcionálni, mert akik ilyen szervezetben vannak, azoknak saját jogkörükbe be kell beemelni a határozatokat, tehát szükséges az adott állam belső jogi aktusa.

· Pénzügyi fedezetüket elsősorban az államok tagdíjaiból biztosítják.

b.) integrációs, szupranacionális szervezetek

· Joga van kötelező érvényű határozatokat hozni. A tagállamok viszonyulása a szervezetekhez egészen más lesz. Pl. az ENSZ Biztonsági Tanácsának határozatának be nem tartása esetén az ENSZ BT szankcionálhat. Nagyobb a tekintélye és a nemzetközi megítélése. Ezen határozatok végrehajtásához nem kell az állam hozzájárulása.

· Pénzügyi autonómia jellemzi.

Az „ENSZ-családon” kívüli kereskedelmi, gazdasági, pénzügyi regionális szervezetek

GATT

Általános vámtarifa és kereskedelmi egyezmény. Elsősorban a kereskedelmi liberalizációval foglalkozik. 

Utószervezete a WTO lesz. 

1947-ben jön létre október 30-án 23 tagország aláírásával. Ideiglenesen hozzák létre, ennek ellenére közel 50 évig tart (94-ben szűnik meg). Pár évre tervezték eredetileg, helyette kigondolták egy nemzetközi kereskedelmi szervezet létrehozását, amely az ITO lett volna, de soha nem jött létre.

94 után létrejön a WTO - Világkereskedelmi Szervezet (World Trade Organization), amely átveszi a GATT szerepét 95 január 1-étől. 

Ekkor már tudják, milyen kritériumai vannak a nemzetközi szervezeteknek, a GATT ugyanis annak nem felelt meg. A GATT csupán egy egyezmény volt, nem pedig szervezet, így a nemzetközi jog nem ismerte el szervezetként, annak ellenére, h tevékenysége ettől függetlenül jó volt.

95-től a WTO már, mint rendes, nemzetközi jog által elismert szervezet fog működni. 

A GATT egyezmény létére szervekkel bírt, melyek jól is működtek. Volt közgyűlése, titkársága, tanácsa, szakértői bizottságai és székhelye is. Szervezetileg tehát jól láthatóan úgy nézett ki, mint egy nemzetközi szervezet. 

Fő alapelvei:

Működése sokszor megkérdőjeleződött. A körtárgyalások kaptak nagy szerepet, ill. a konzultáció. 5 évig tartott egy-egy ilyen egyeztetés.

A 90-es évektől már nem csak a kereskedelmi, politika liberalizációt tűzi zászlajára, hanem szabad szellemi termékek ügyét is, mint pl. a szerzői jogok, stb. 

Erős ellentétek alakulnak ki fejlett és fejlődő országok között. A fejlettek ugye azonnali tőkeáramlást akarnak, míg a fejlődők természetesen nem akarták azonnal ezt a lerohanást. 

A tárgyaló felek kompromisszum nélkül hagyják el a tárgyalóasztalt, amely igen jelentőségteljes.

Ebben az ügyben rendkívül nehéz megtalálni a középutat.
II. előadás
A kereskedelempolitikával foglalkozó szervezetek jellemzői
(nem GATT, általánosságban)

· elsődleges vámcsökkentés – ez általában fokozatosan megy végbe

· nem tarifális v nem vám jellegű kereskedelmi korlátozások csökkentése, eltörlése – kvóták tartoznak ide, pl. azaz mennyiségi, minőségi korlátozások

Az ipari termékek kereskedelmére általában jellemző, h ezeket az intézkedéseke sokkal gyorsabban sikerül bevezetni. 

Az agráriummal lesznek a legnagyobb problémák.

A szolgáltatáskereskedelem, pl. a GATT-nál még nem jelentkezik, mivel az I. VH után jött létre, nem volt aktuális.

Tőkekereskedelmet is igen nehezen tudják szabályozni, sokak szerint nem is szabályozhatók (szolgáltatás, tőkebefektetések)

GATT alapelvei

1.) Külkereskedelmet meghatározó alapelvek

· legnagyobb kedvezmény elve: (más szervezetek is átveszik)

GATT tagországoknak be kell tartania, h ha egy adott országnak egy kedvezmény megad (a legnagyobb általa megadott kedvezményt), meg kell adni az összes többi tagországnak is. (diszkriminációellenesség).

· Nemzeti vagy egyenlő elbánás elve
A külföldieket a hazaiakkal teljesen ugyanazon jogok és kötelezettségek illetik meg.

· Viszonyosság, avagy kölcsönösség elve

A szerződéses felek közötti kölcsönös vámmentességről szól, tehát mindkét fél vámelosztása azonos mértékben történjen. Ezt módosítani kellett, mert betarthatatlan volt, mivel megbolygatta fejlett és fejlődő országok közti versenyt. A fejlődők ezt nem tudták kihasználni, ezért egy kis módosításra volt szükség ezen alapelven, ami annyit tett, h a fejlődő országoknak nem kell feltétlen betartani a viszonosságot, tehát számukra opcionális elv lett, elkerülendő a kereskedelmi aszimmetriát.

· Transzparencia elve

Azaz átláthatóság. Ez azt jelenti, h az összes GATT-alapelvnek átláthatónak kell lenni, ahogy az egész rendszernek is, mindenki számára. Ez sok szervezetnek nem sikerül.
· Konzultáció elve

GATT tagoknak folytonos konzultációra van szükségük a megállapodásokhoz. A konzultációhoz a GATT biztosít technológiai eszközöket, színhelyet. A GATT egésze ezekre a konzultációkra fog épülni, melyek igen hosszúak lesznek.
2.) A nem vám jellegű szabályozások alapelvei

Ez a nem vám jellegű kereskedelmi akadályok felszámolása (kvóták, műszaki szabványok, minőségi előírások megszüntetése).

· a vámok lehetnek az egyetlen kereskedelmet szabályozók. A GATT nem ismeri el helyes kereskedelmi szabályozásnak a nem vám jellegű szabályozásokat.
3.) A vitás kereskedelmi kérdések rendezésének és a kereskedelmi érdekek megértésének érdekében vitarendezési mechanizmussal kereskedelmi fordulókon v körtárgyalásokon kell intézkedni

· a hozott szabályokat ne szegjék meg, ez összefügg a konzultáció elvével.

47-49 között 8 ilyen fordulót rendezett a vitás kérdések rendezésére, van amelyik évekig húzódott.

Lesz olyan erős konfliktus, melyen beszüntetik a tárgyalásokat. 

A 90-es években erős problémák fejlett és fejletlen országok érdekkülönbségei miatt. Sokan a GATT csődjének képzelték el. Néhány hónap múlva újabb tárgyalások kezdődtek. 

Az érdekkülönbségek feloldása nemigen lehetséges, főleg a fejlődő és fejlett országok között. A fejlődők voltak, akik anno felálltak az asztaltól a kereskedelmi liberalizációs törekvések miatt, amit számukra túlságosan erősnek éreztek.

III. előadás
A GATT szervezeti felépítése
Legfőbb szerve a (1) Közgyűlés, mely évente egyszer ülésezik. 

Feladatai:
· tagfelvétel és az azzal kapcsolatos problémakör

· kereskedelmi liberalizáció erősítése. Ennek minden hátterét nekik kell megteremteni

· vitarendezés

· kedvezmények, mentességek megadása

szinte minden a közgyűlés csinál, és erre a GATT is rájött, ezért segítség képpen1960-ban létrehozzák (2) a GATT Tanácsot, h sok feladatot átvállalhasson a közgyűléstől.
Állandó bizottságok segítik és készítik elő a Tanács és a Közgyűlés munkáját.

A GATT működési mechanizmusa:
A működés körtárgyalásokon zajlik.

Fennállásától kezdve 8 körtárgyalás zajlott. Mindnek voltak jelentős eredményei. 

1.) Kennedy-forduló (1964-67)
Jelentős forduló. 

Felmerül: 

- az ipari termékek vámcsökkentése (általában ez könnyen megy, ezért is kezdődik ezzel. Viszonylag jó eredmények születnek. 

- nem tarifális, tehát nem vámjellegű szabályozások terén semmi eredmény nem születik, nincs megállapodás.

- dömpingellenes magatartás elfogadása a GATT tagok között.
2.) Tokiói-forduló (1973-78)
Ezeknek a fordulóknak alkalmazkodni kell a világgazdasági folyamatokhoz. (71-ben Bretton-Woods összeomlása, 73-ban olajárrobbanás -> infláció -> adósságproblémák)

Következmény: egy elinduló gazdasági recesszió a fejlődő országokat is érinti. Az egész következmény, h ezen folyamatok hatására a gazdasági liberalizáció lelassul. 

Itt a GATT a tagországokkal erős ellentétbe fog kerülni. Az országok inkább lassítanának, míg a GATT alapelvei között a liberalizáció előremozdítása szerepel. 

Ez a forduló lesz az ún. univerzális forduló, tehát szélesedik az a kör, akik elfogadják a GATT-ot (99 ország). Ennyi ország közötti konszenzust létrehozni igen nehéz.

Ezeknél a fordulóknál elsősorban az európai és amerikai érdekek határozzák majd meg a megállapodásokat. Sokan ezzel vádolják a GATT-ot, h nem egyenlően érvényesíti az érdekeket.

Létrehozzák a magatartási kódexeket, (s ez lesz az, amiben igazán agy lépést tesz a Tokiói-forduló) melyeket a GATT tagországoknak be kell tartani. Az antidömping és szubvenciós kódexek, ill. a szabványok kódexe az, amelyek elfogadásával jelentősen sikerül előrelépni. Ezek mind a nem vám jellegű szabályozáshoz tartoznak. 


Szabályozzák a mezőgazdasági termékek kereskedelmé. Mindig ennél a kérdésnél lesz a legtöbb probléma általánosságban is, eltekintve ettől a fordulótól. Még itt sem sikerül megegyezni. Az alapvető ellentét: az USA vámcsökkentést szeretne elérni, míg az EU-nak nagy gondjai vannak a mezőgazdasággal. Az EU (EGK) viszont minden USA-i liberalizációs törekvését elutasítja, h az ne törhessen be a piacra. Nem sikerül feloldani az ellentéteket.


Sikerül viszont megállapodni abban, h megpróbálják a fejlődő országokat bizonyos előnyökhöz juttatni. Ún. preferenciális rendszert hoz létre, ami az egész GATT működésében a fejlődő országoknak kedvez. Az alap - a vámkedvezményeken túl - további pótlólagos kedvezményeket iktatnak, ezen kívül a fejlődő országok kérhetnek még pótlólagos védelmet is. Ezzel persze nem oldódott meg a fejlett – fejlődő közötti konfliktus. 

3.) Uruguayi-forduló (1986-94)
A legfontosabb, hiszen a GATT történetének utolsó fordulója is egyben. 

Legfontosabb momentuma, h megalakítja a WTO-t, mint a GATT utószervezetét, amely 1995, január elsején fog életbe lépni. Ez a leghosszabb és egyben a legtöbb konfliktussal terhelt tárgyalási sorozat. Sok eredmény születik, ahogy sok dologban viszont nem történik ez meg.

Legfontosabb cél:
Az árukereskedelem további liberalizációja. Ezt szeretnék még jobban felerősíteni, kiterjeszteni. 

A nemzetközi kereskedelem már szolgáltatáskereskedelmet is jelent. Ennek szabályozását, liberalizálását is képezi a forduló célját, hiszen ez új dolog, mivel korábban a nk-i kereskedelem alatt árukereskedelmet értettek csupán. Ezt az új folyamatot nehéz lesz végrehajtani az érdekellentétek tükrében.


A GATT 47-es alapszerződésébe sok újat kell belevenni, s az alapkérdések módosítása is megkezdődik 86-tól, de rájönnek, ez igencsak felesleges, hiszen a GATT úgyis megszűnik, WTO lesz helyettük. Annyiban volt értelme e téma hosszas „boncolásának”, h bizonyos megállapodásokat már bele tudtak venni készen a WTO alapszerződésébe.


A GATT által nem szabályozott mezőgazdasági és textilipari termékek szabályozásának is megindul a megkísérlése. Ismételten a nem tarifális korlátozások szabályozása kerül előtérbe. 

Az egész GATT működés „lépcsőfordulós”. Lassan halad. 
Új dolgok: 

· tőkeáramlások szabályozása

· szolgáltatáskereskedelem szabályozása

· 90-es évektől: szellemi tulajdon védelme, ami szorosan kapcsolódik a szolgáltatásokhoz, de lényegében új elem.

A szervezet a 90-es évek elejére elveszített az irányítását a kereskedelem felett, nőtt a „szürke szféra” (amely maga a irányítás alól kiesett terület). Ezt akarták ezen a fordulón csökkenteni.

A szürke övezet növekedése azonban felvetette a GATT létezésének értelmét, azaz létjogosultságát.

Teljes mértékben a szürke övezeteket szabályozni nem lehet, de mégis megpróbált valami keretet adni neki. 


A legkritikusabb kérdésben annyira nem sikerül a megállapodás, h 90-ben feloszlatják magukat kompromisszum nélkül, s nagy munkába telik, h a tárgyaló feleket újra leültessék egymással szembe. 

A háttérben fejlődő és fejlett országok liberalizációs ütemének kérdése, ellentéte húzódik. Ez különösen érvényes a szolgáltatóiparra és a mezőgazdaság ügyében fellépő érdekkülönbségekre. 

Nagy nehezen, de folytatódnak a tárgyalások. Két élharcos lesz, melyek kiemelik a fejlődő országok problémáit:

· Brazília

· India

Indokaik: 

A pénzügyi és egyéb szolgáltatások liberalizációjánál a fejlődő országok borzasztó nagy hátránnyal indulnak. 

Úgy gondolják a fejlődő országok, h a gazdasági liberalizáció ellentétes a nemzeti érdekükkel.

Szerződések (3)
1.) Szerzői jogok és tulajdonok nk-i fogalmára és rendezésére irányul. Ezek lesznek a TRIPs (szerzői jogok és tulajdonjogok) szerződések. Rendkívül kritikus terület.

2.) TRIMs. A tőkebefektetéseket szabályozó szerződések. Nemzetközi beruházásokhoz kapcsolódik.
3.) GATs. Általános szolgáltatáskereskedelmi szerződés. Részei:
· szolgáltatáskereskedelmet szabályozó egyezmény

· szolgáltatástípusok sorba vétele

· nemzeti kivételi listák. Egyes országok szabályozásának lehetőségét biztosítja. Van lehetőség tehát kivételes elbánást alkalmazni.

Ez utóbbival a GATT elismeri, h a fejlett – fejlődő országok között nagy különbségek vannak. Emiatt próbálja segíteni a fejlődő országokat, amely abban segít, h liberalizálják folyamataikat. Ezáltal egyúttal azt is elismeri, h nincsenek egyenlő feltételek. 

A GATs lehetőséget biztosít, h a liberális rendelkezések helyett alternatív módot keressenek ezek az országok. Ad egy kis egérutat a magukat „rosszul érző” országoknak, alternatív szabályozással, amelyben a pénzügyi szabályozásoknak jut nagy szerep. A probléma az lesz, h rengetegen élnek majd ezzel a lehetőséggel, alternatív megoldással. 

Ezért erősebb szabályozást fognak majd bevezetni.

Végső megállapodásokat a GATs-szal sem sikerül hozni, pont a kiskapuk miatt, így ennel lezárása a WTO keretein belül fog megtörténni.

Ettől függetlenül, ahogy a TRIMs is, fontos szerződés lesz.

Korábban csak bilaterális alap volt, míg a TRIMs és a GATs már multilaterális alapon próbálja szabályozni a nemzetközi tőkemozgást és a pénzügyi szolgáltatásokat.

Nem sikerül ezeket a célokat tökéletesen megvalósítani, mert a tagok önkéntes vállalásán alapul, s a sok kibúvó miatt nem lesz egységes a rendszer, amely megkérdőjelezi az egész értelmét, hiszen két olyan területet próbál szabályozni, melyet egységes keretbe nem lehet rendezni.
GATT általános megítélése

Természetesen nem egységes.

Pozitívum, h lefektet egy bizalmi alapkövetelmény és szabályrendszert multilaterálisan. 

Sok célja viszont nem valósul meg, mint pl. a diszkriminációmentesség, amit nem sikerült teljes mértékben megoldani.

Nem sikerül továbbá megegyezni a nem tarifális korlátozások szabályozásában, ill. megszüntetésükben, s ugyanez a helyzet a mezőgazdasági kérdésekkel is. 

A GATT-nak nagyon sok kibúvója van általánosan is, ezek leginkább utólagos záradékok, kilépési lehetőségek, így sokkal erősebbek lesznek nála a nemzeti érdekek.

A WTO már ezekkel az alapproblémákkal indul, így rosszabb, ill. nehezebb helyzetben találja magát, mint a GATT egykoron.

A WTO, azaz Kereskedelmi Világszervezet 1995. január 1-én, az uruguayi-forduló keretében lép életbe a GATT utószervezeteként.

Feladata megoldani a korábbi problémákat.

WTO
Hivatalosan a nemzetközi jog által elismert szervezet, kibővült hatáskörrel. 

Míg a GATT csak ajánlásokat tett, a WTO határozatai már kötelező érvényűek lesznek a tagokra, s ez is erősebb jellegét mutatja, mely a betartatlan határozatok esetében szankcionálhat is.

Az egyetlen nk-i kereskedelemmel foglalkozó nk-i gazdasági intézmény lesz. 

Tevékenységi körei:
Nem csak árukereskedelem, hanem szolgáltatáskereskedelemre is kiterjed, s alapból jóval több területre terjed majd ki, mint a GATT, (ilyen pl. a szellemi termékek, tőkebefektetések kérdése).

Kb. 140 tagországa van, és több mint 500 kihelyezett titkársága, szervezetileg is nagyobb lesz. 

Céljai:

1.) áruk és szolgáltatások kereskedelmének útjában álló akadályok lebontása – kereskedelmi liberalizáció. 

2.) Multilaterális úton szabályozza a pénzügyi szolgáltatásokat

3.) NK-i (kereskedelmi) tárgyalások folytatása a tagországok között és vitás kérdések rendezésére. Legfontosabb alapelve, h a vitás kérdéseket önállóan rendezzék, konszenzussal.

WTO-nak sajátos vitarendezési mechanizmusa van:

· Bonyolult, átláthatatlan és teljesen felesleges.

· Ha nem tudnak megegyezni, a WTO vitarendezési bizottságot állít fel, amely később évekig próbál gondolkodni és dolgozni az ügyön, hoz egy határozatot, megmutatják, ha nem jó, visszaküldik, megint tárgyalják, ismét újrakezdik, második fórum, harmadik fórum, stb… - hosszas, nem túl hatékony mechanizmus.
 Bonyolult, átláthatatlan, többszöri fellebbezésre ad lehetőséget, és ha meghozza döntését, mindkét félnek kötelező elfogadnia, és a vesztes országnak el kell vonulni átgondolni, hogyan is tartja majd be, amit a WTO előírt. Ha nem teljesíti a döntésben kiszabott pontokat, a WTO szankcionál, így a sértett kártérítést kérhet.

IV. előadás
A WTO tagok ¾-e fejlődő ország, és a nehéz vitarendezés miatt az is hozzátartozik a szervezet munkájához, h szervez mindenféle „ismertetőket” a fejlődő országoknak, h ők tudják megfelelően képviselni magukat az érdekérvényesítés terén. Tanácsadásokkal és egyéb programokkal valamennyire próbál segíteni a felzárkózásukat. 

A 90-es években a WTO szerepköre kibővül:

- szoros együttműködések kezdődnek más szervezetekkel az egyre összetettebbé váló problémák miatt, melyeket a 90-es évek szültek.

Az

· IMF- nemzetközi valutalap

· Világbank 

Együttműködésével kezdődik az összehangolódási kísérlet. A támogatási mechanizmust segítik.

A WTO működéséhez kapcsolódik még, h a WTO tagoknak bejelentési kötelezettsége van:
Minden nemzeti intézkedésről a WTO-t értesíteni kell. Ha egy állam új szabályokat hoz, köteles ezt bejelenteni, a WTO tehát így is felügyeli az országokat. 

WTO felépítése
A legfőbb döntéshozó: Miniszteri Konferencia

Legalább kétévente ülésezik. 

Az ülésezési időszakok között az Általános Tanács viszi az ügyeket.

Három kiemelkedő miniszteri konferencia:

1996 – Szingapúr

A Szingapúri-nyilatkozat elfogadása. Tartalma:

- vitarendezés

- munkaügyi szabványok (kereskedelem, környezetvédelem)

- állami vásárlások

Ez a konferencia még viszonylag békés körülmények között zajlik. Ez azért is fontos, mert a 90-es évek végétől egyre erősebben kritizálják a WTO-t és annak működését több fórumon is, amelynek háttere a fejlett-fejlődő országok viszonyának problémája, kompromisszumképtelensége.

· szolgáltatás kereskedelem

· tőkeáramlás

kérdésekben a fejlettek sem tudnak megegyezni egymás között, tehát több szinten is problémák vannak.

A WTO csúcsokon megszokottá váltak lassan a globalizáció ellenes tüntetések, leginkább a civil szervezetek felől. Tehát a társadalom irányából is problémák merülnek fel, nem csak belső gondjai vannak a szervezetnek.

A WTO működését ugyani szorosan összekapcsolják a globalizációval.

1999 – Seatle
A legkritikusabb találkozó. 

Rendkívül erős utcai megmozdulásokkal kísért csúcs, amely a társadalom egyre erősebb ellenszenvét mutatja.

Környezetvédők tiltakoznak a túlzott liberalizáció ellen, az összes civil szervezet sérelmezi, h a szabad kereskedelem elvét sokkal előrébb tartja a WTO, minden felett. 

Sérelmezik, h ez az elv irányít, háttérbe szorítva a szociális, társadalmi kérdéseket, nem beszélve a környezeti hatásokról.

A civil szervezetek a WTO többszintű reformálását követelik, amely az átláthatóság kérdését is érinti, amely nem áll túlságosan a WTO érdekében.

A civil csoportok számtalan társadalmi és gazdasági problémát a WTO-nak tulajdonítanak. 

Ilyenek pl.:

· kisvállalkozások tönkretétele, amely annyiban igaz, h a WTO tőkeliberalizálása a multiknak kedvez. 

· Munkabérek leszorítása, amelyhez szintén kapcsolódnak a TNC-k.

· Környezetkárosítás

A csúcs eredeti célkitűzése a liberalizációs folyamatok gyorsítása volt, de ez volt talán a legnagyobb kudarc, e civil megmozdulások mellett ugyanis képtelenség volt haladni a kérdésben.

2001 – Dohai csúcs (Katar fővárosa)

(kicsi, afrikai fejlődő ország. A helyszínválasztásnak jelképes)

- Itt nagy hangsúlyt kap, h a fejlődő országokat elősegítsék. Megjelenik a fejlődő országok jobb integrációjának fogalma, amely a világgazdaságba való integrálódás segítené elő.

- Felmerül a szegénység elleni küzdelem, amely ettől a szervezettől igen furcsán hangzik. Ezek a célok kifelé, látszat értékűleg jelentenek valamit, legalább a megfogalmazásuk.

- előkerülnek a korábbi problémák is, mint a szellemi tulajdon védelme, és szolgáltatáskereskedelem
- agrár szolgáltatáskereskedelem további liberalizációja 

- vitarendezési mechanizmust próbálták könnyíteni, és kicsit a transzparenciát is.

- a gazdasági szempont legfontosabb döntését a WTO taglétszám bővítésének kérdésében is születik döntés: Kína és Tajvan is a WTO tagjai lesznek. 

- a WTO elutasítja a TNC-k versenykorlátozó magatartását – ez a kijelentés is a civil szervezeteknek szól.

A jól megfogalmazott célok mögött (melyek teljesítése mai napig nyitott kérdés) a civil szervezetek állnak, s kérdéses az is, hogyan is lehetne megvalósítani ezeket, tekintve, h a szervezet alapvető céljai és a civil szervezetek által megfogalmazott problémák és követelések teljesen ellentétes pólust képeznek, így a realitás, h közös nevezőt nemigen fognak találni erre. 

Egy ilyen liberalizációs célokért küzdő szervezet nemigen tud megfelelni ennyire ellentétes elvárásoknak, s ezek az ellentétek a legtöbb helyen egyszerűen felbonthatatlanok.

2003 – Mexikó
Az eddigi utolsó miniszteri csúcs, szintén egy fejlődő országban megtartva.

Továbbra is utcai zavargások kísérik. A korábbi kritikákat ugyanúgy megkapja és azokhoz új vád is csatlakozik:

· a WTO nem demokratikus intézmény és továbbra sem átlátható

Jelen van tehát a szokásos külső nyomás és a belső gondok is.

· megpróbálja tovább rendezni az agrárkérdést

· erős érdekellentét a beruházás és versenypolitika terén

· a Dohai célokat nem tudják megvalósítani, ez erősíti a belső feszültségeket.

Sokak szerint a célok kitűzése önmagában is értelmetlen volt. Ez a konferencia is eredmény nélkül zárult.

A GATT és a WTO végső értékelése
Elérték:
Kereskedelempolitika szempontjából sikeresek. Azon belül is legnagyobb sikerek a vámok területén vannak, az árukereskedelem tekintetében. A szolgáltatások ügyében már kevésbé.

Az árunál megvalósultak a vámcsökkentések és csökkentették a világkereskedelmi nem tarifális korlátozásokat is.

Ehhez hozzátartozik, h a világkereskedelemben végbement a liberalizáció.

Folyamatosan bővítette taglétszámát. A WTO-nak több mint 140 tagja van, amelyek a világkereskedelem java részét lefedik. 

A 140 elfogadta a multilateralizmuson alapuló szabályrendszert (WTO-nál).

A szervezet jövője attól függ, h milyen tagokkal fog bővülni a továbbiakban.

Mely országok csatlakoznak a WTO-hoz? Oroszország még vár a tagfelvételre. Ha Oroszország csatlakozik, a térképen egy hatalmas terület kapcsolódik be az univerzalitás tekintetében. 

92-ben kezdődtek el a tárgyalások a csatlakozásáról. 

2005-ben talán sikerül elérni Putyin alatt.

A jövőt továbbá az is befolyásolja, h a fejlett-fejlődő országok viszonyát sikerült-e megoldani, ill. a fejletteken belüli problémákat, tehát a belső konfliktusokat. 

Kérdéses, h az érzékeny területeken sikerül-e megoldást találni, kompromisszumot kötni (mezőgazdaság, szolgáltatáskereskedelem, stb.)

A 90-es évektől megpróbál megfelelni a világgazdasági kihívásoknak, és kérdés, h a jövőben hogy tud megfelelni a tagjainak, ill. a támadó civil szervezeteknek és a társadalomnak. 

OECD

OEEC
OEEC:
Európai Gazdasági Együttműködési Szervezet. 

Tevékenysége elsősorban Európára fog koncentrálni. A II. VH után az USA céljait fogja képviselni ez a szervezet. A Marshall-terv Európa helyreállítása érdekében születik, s a szervezet ezen segély lebonyolítására, koordinálására jön létre 1948-ban.

A kezdeményezés tehát az USA-tól indul.

17 tagja volt: Eu nyugati fele.

A szervezet szépen átalakul.

1960 – OECD megalakítása
Gazdasági Együttműködés és Fejlődési Szervezet, nem Európára fog koncentrálni. 

20 tag hozza létre az OEEC jogutódjaként.

A tényleges működés 61-ben kezdődik, székhelye Párizs
Koordinatív szervezet, nem rendelkezik pénzforrásokkal, nincsen nemzetek feletti jogköre. Döntéseit konszenzussal hozza, viszont szankcionálási joga nincs.

Nem zárt szervezet, azaz a tagfelvétel lehetséges. Feltétel a szervezet követelményeinek elfogadása. Bejutni tagfelvételi eljárással lehet.

Kritériumai:
· piacgazdaság megléte

· demokratikus pluralizmus

· emberi jogok tiszteletben tartása

· részt kell venni egy ún. egyenrangúak áttekintésében: a már bent lévők átnézik a jelentkezőket gazdasági és politikai tényezők alapján, megvizsgálják a felvételizőt, amelyet több bizottság végez. Ha megfelel, a Tanács dönt arról, meghívja-e a jelöltet. A meghívást az ország parlamentjének jóvá kell hagyni.
Céljai – alapelvek:

· tagországok gazdasági növekedésének elősegítése

· magas szintű foglalkoztatottság biztosítása

· életszínvonal növelése, emelése

· pénzügyi stabilitás

ezeket a célokat

· diszkriminációmentesen

· multilaterálisan

kell megvalósítani.

Egyéb célok:

· a nem OECD tagokkal való kapcsolatfelvétel. Erre létre is hoznak egy külön szervezetet: Nem Tagállamokkal Való Együttműködés Központja. A tapasztalatcserét próbálják segíteni ezzel a szervezettel.

· Ez a szervezet is a 90-es évektől kihívásokkal néz szembe, és létrehoz egy autonóm szervezetet. Európai Átmeneti Gazdaságokkal Foglalkozó Együttműködési Központ. Céljuk a térségben zajló átalakulási folyamatokat elősegítsék. Kidolgoznak egy programot is: PIT – Partnerek az Átmenetben. Megpróbálták segíteni a felzárkózást a közép és kelet-európai „átmenetieknek”.
Ebben mi is benne voltunk. Nálunk szerepük a forint konvertibilitására és az OECD tagságra való felkészítésre irányult. 

Nyitni fognak a D-K Ázsiai fejlődő országok felé is.

Az OECD szervezeti felépítése

Legfőbb testület: Tanács – miniszteri szerv, évente egyszer ülésezik.

2 ülésszak között az Állandó Tanács fog munkát végezni. 

Felépítése bonyolult. Több, mint 200 bizottsága van, a lényegi munka ezekben a munkacsoportokban zajlik, ami a gazdasági és társadalmi élet legkülönbözőbb területeit öleli fel. 

Titkárság – adminisztratív feladatokat lát el. Élén a főtitkár áll, akit a Tanács nevez ki 5 évre. A Titkárság munkáját sok igazgatóság segíti. Oktatási, gazdasági igazgatóság, stb.

Ezeken az igazgatóságokon kívül is több központ van:

· Fejlesztési Segítség Bizottsága - energiaügyekkel kapcsolatos, két speciális ügynökség.


· Nukleáris Energia Ügynökség 


2 fontos terület energetikai 

szempontból

· Nemzetközi Energia Ügynökség 

(tagjai fent lesznek a neten – elvileg)
V. előadás
Regionális gazdasági integrációk
Ezekből rengeteg van, de mi csak a ténylegesen működőket vizsgáljuk.
NAFTA, CEFTA, KGST
NAFTA:

Észak-Amerikai Szabadkereskedelmi Egyezmény

1992-ben kezdődnek el a NAFTA tárgyalások. Résztvevők: USA, Mexikó, Kanada

Elsődleges célja:

Tagok közötti szabadkereskedelmi, beruházási szabályok lebontása. E két lépéssel bővülő piacot akarnak elérni áruknak és szolgáltatásoknak, ill. vállalataik versenyképességének növelését. 

· új munkahelyek teremtése

NAFTA előzményei:
· USA – Mexikó közötti Maquiladora-terv 

66 környékén kötötték. A két ország határán üzemeket, gyárakat hoznak létre, s ez kiválóan összekapcsolja az USA technológiáját és tőkéjét a mexikói olcsó munkaerővel. 
Ezek elsősorban összeszerelő üzemek a világpiacon eladható termékek előállítására. Mivel az üzem maga Mexikó területén van, így a termékek az ottani lakosság számára is eladhatók lesznek, hiszen nincs vám, s így a termék versenyképes lesz a mexikói piacon is.

A NAFTA előzményei közé tartozik továbbá az USA és Kanada közötti bilaterális megállapodás, a CUFTA.
Ez olyan jól működött, h elemeit egy az egybe átemelték a NAFTA-ba. Legjobb része a mezőgazdasági elem volt, amely szintén „átemelődött”, s a NAFTA egyik alapját adta.

Kialakulását segítették még a már meglévő történelmi kereskedelmi kapcsolatok, és megállapodások. 

A NAFTA olyan csoportosulás, amely nem ugyanolyan szintű országokat kapcsol össze, hiszen Mexikó kissé kilóg a sorból, s emiatt megkérdőjelezték a NAFTA működését.

Minden kétely ellenére jól működik, melynek épp ez a különbözőség az egyik oka. Mivel hárman vannak csupán tagok, zárt szervezetnek mondható, így ez csak jó, mivel könnyen és megfelelően ki tudják használni ezeket a különbözőségeket. 

· Kanada és az USA adja a tőkét, Mexikó pedig az olcsó munkaerőt.

A termelési tényezők nem egyformák a 3 országban. A legszembetűnőbb különbség a munkabérekben mutatkozik meg. 

Mexikó szempontjából alacsony munkabérekről beszélhetünk, ami gazdasági szempontból pozitívum, ill. jelentős a munkaerőfeleslege is, melyet az újonnan megjelenő vállalatok lekötnek.
A NAFTA – neve alapján – szabadkereskedelmi egyezmény, ám tevékenységében ennél jóval több lesz, s épp ezért neve helytelen. 

Már a 90-es években, megalakulásakor a kereskedelemliberalizációt tűzi zászlajára, amely mögött ott áll a szabadkereskedelem és a szabad tőkeáramlás. Ám ez nem jelenti azt, h Mexikó azonnal megnyitja piacait az amerikai és kanadai tőke előtt. Egy záradékkal próbálja védeni magát, melyet a másik két tag el is fogad. 

Ez a kitétel kimondja, hogy Mexikónak csak fokozatosan kell megnyitnia piacait. 

Az első küszöbérték 25 millió dollár. Az ez alatti befektetéseket még nem ellenőrzi Mexikó, kizárólag az ezt túllépőket, melyek közül nem is mindet enged be az országba.
Az USA hosszú távon viszont természetesen nem egyezik bele ebbe a küszöbértékbe, amelyet szép lassan 150 millióra tolnak ki.

A NAFTA felépítése:

· aszimmetrikus a tőke tekintetében (a már említett mexikói „kilógás” miatt)

· aszimmetrikus továbbá a kereskedelem is, mivel Kanada és Mexikó legfontosabb kereskedelmi partnere az USA, míg USA-nak természetesen nem ők a legfontosabbak, így kimutatható egy hegemón fölény a részéről. A legalacsonyabb kereskedelmi kapcsolat Kanada és Mexikó között van.

· Aszimmetriáról beszélhetünk áruszerkezeti szempontból is. Az USA magasan feldolgozott termékekkel jelenik meg. Ipari termékek, beruházási javak, melyekkel leginkább képviselteti magát. Ezzel ellentétben Mexikó alacsonyabban feldolgozott, ill. mezőgazdasági és textilipari termékekkel jelentkezik.
A NAFTA tevékenysége
A szabadkereskedelem megvalósítása viszonylag gyors, mert a korábbi megállapodásokkal jó alapot nyújtottak ehhez. A vámcsökkentés gyorsan megoldódik.

A termékek vámlebontás szempontjából 4 csoportra oszthatók:
1.) azonnali vámcsökkentés – vámeltörlés: számítógépek, hardverek, elektronika, híradástechnika

2.) 5 és…

3.) 10 éven belüli vámcsökkentés

4.) érzékeny termékek – amelyek a GATT működését is megkérdőjelezték: (mezőgazdasági termékek elsősorban.)

Származási szabályok:
A NAFTA az, amely talán először foglalkozik azzal, h konkrétan honnan származik a termék. Csak és kizárólag azon termékekre vonatkozik a vámcsökkentés, amely bizonyítottan a tagok által előállított. Ez már a kezdetekkor bevezetésre kerül, és nagyon sok ágazatot érint. 

Tevékenység:
A nem vám jellegű szabályozások lebontása, kiiktatása (pl. kvóták) megtörténik, kivéve egy kritikus területet, amely a mezőgazdaság.

Az USA és Kanada között ez a probléma nem áll fenn, ám Kanada és Mexikó közötti mezőgazdasági termékeken belül nem sikerült a teljes szabadkereskedelmet végrehajtani.

A baromfitermékek és cukor pl. nagyon erős szabályozásokkal bír Kanada és Mexikó között.
Ez a két ország egy bilaterális egyezménnyel bizonyos szabályokat betartat.

Szellemi termékek kereskedelme:
Itt is próbálkoznak a liberalizációval. Védik a szabadalmakat. Védjegyek beszerzése, kereskedelmi titok védelme, szerzői jogok – mind e témakörbe tartoznak.

A bejegyzett szabadalmak 20 évig védettséget élveznek.

A NAFTA jövője:

A NAFTA tevékenysége sikeresnek tekinthető. Oka valószínűleg az, h csak három tagja van. 

Alapvető célkitűzéseit nagyjából végre is hajtja. Több tagot nem tervez fölvenni, zárt szervezet lévén.

Mivel jól működött, az országok úgy döntöttek, h megindítanak egy tevékenységet egy új szervezet felé (mivel a NAFTA-t ugye nem bővítik) a világgazdaságban végbemenő változások miatt is (erősödő integrációs törekvések, egyre erősebben megjelenő európai szerepvállalás, Európa és Japán D-Amerika iránti érdeklődése), s felmerül a kérdés vajon az USA szerepét befolyásolná-e Latin-Amerikát vonzáskörzetében tartani, érdekében áll-e.

Épp emiatt tervezik az új szervezet, a FTAA létrehozását, amely az Összamerikai Szabadkereskedelmi Övezet, mely az egész amerikai ikerkontinenst egy szabadkereskedelmi övezetbe tömörítené. Ezt már Clinton is kinyilvánítja. 

Buktatói:
Rengeteg ország lenne a tagja, amely borzasztó nagy heterogenitást jelentene
· gazdasági fejlettség

· népesség

· kultúra és

· terület 

szempontjából, hisz nagyon különböző érdekel lennének a méretbeli és az előbb említett különbségek miatt is. 

Clinton 2005-re javasolta az FTAA megalakulását, de nem valószínű, h ez sikerül. 

Az EU sem nézi ezt a szervezetet jó szemmel, így egyre több megállapodást, integrációt köt Latin-Amerika különböző térségeivel, országaival, ezen kívül tervezi egy szabadkereskedelmi övezet létrehozását is.

Kérdés, h akarnak-e D-Amerika országai az USA-val így szervezkedni. Természetesen már vannak olyanok, akik hajlandóak lennének erre.

Mercosur

Négy D-Amerikai állam tömörülése. Ez is egy működő szervezet, egyszerre több erős centrumtérség próbálja magához kapcsolni, így ők választhatnak.

Nagyon erős megállapodása van az EU-val.

Andok-csoport
A térség országainak csoportosulása, amely szintén erős

APEC
Csendes-óceáni erőtér, (nem Japán irányítja)

Ezek a szervezetek mind befolyásolják a NAFTA jövőjét. 

CEFTA

Előzmény:

A KGST (Kölcsönös Gazdasági Segítség Tanácsa) felbomlása eredményezi, s annak korábban már meglévő kapcsolatai adják az alapját. 
A Szovjetunió köré szerveződött szocialista tábor hozza létre ezt a szervezetet (KGST) 1949-ben, Moszkvában. (Bulgária, Csehszlovákia, Lengyelország, Románia, Magyarország, Szovju. az alapító tagjai).

Később szépen sorban csatlakoznak hozzá további szocialista országok. Eleinte úgy tűnt, kizárólag európai szervezet lesz, de a 60-as évektől Európán kívüli országok is csatlakoztak, mint pl. Mongólia, így tehát elmondhatjuk, h a KGST nem egy zárt szervezet.
Célkitűzése:
· tagállamok népgazdaságának fejlesztése

· termelőerők színvonalának javítása

· gazdasági összefogás

· szocialista munkamegosztás

Céljai előremutatóak, s a szervezet többet nyújt, mint puszta szabadkereskedelem, ugyanakkor némileg a gazdasági integráció felé hat.

A szakosodás és kooperáció az, amellyel a KGST tevékenységét próbálta jellemezni. 

Kapcsolat: felülről, politikailag irányított integráció, nem piaci alapokról épült fel, így nem beilleszthető a tanult integrációs lépcsőfokokba.

Nem piaci alapokon szerveződött, s nem ment végig az integrációs lépcsőfokokon, politikai alapokon jött létre, s így ezen lépések hiányában alapból kudarcra volt ítélve, de legalábbis ez erősen hozzájárult a működésképtelenségéhez.

Tevékenységének célja egy szocialista világpiac létrehozása, ahol az egymás közötti árukereskedelmet próbálták szélesíteni a kezdet kezdetén.
Az 50-es évektől erős lesz a termelési és beruházási tervek bevezetése. A tervnek megfelelően kell az országok gazdaságát irányítani.

Bevezetik a szakosítást és kooperációt, azaz megmondják, h melyik országnak mit kell termelnie.

Ezeket a termeléseket nem sikerült olyan jól összehangolni, a KGST piac telített, a termékek pedig világpiacon eladhatatlanok lesznek. 
Bevezetik a transzferábilis rubelt, amelyet vezető valutának szántak, s az államok közötti költségvetést is ebben számolták el.

A Bukaresti árelv sokban hozzájárult a KGST bukásához. 
A KGST-n belül a világpiactól eltérő árakat alkalmaztak, amelyek messze elrugaszkodtak az aktuális világpiaciaktól. 
Kiszámolási módja aképp történt, h a megelőző 5 év világpiaci árait átlagolták, s ez adta az aktuális év adott árait.

49-ben működött, de a 80-as évek végén teljesen abszurd árakat sikerült összehozni ezzel a módszerrel.

A szakosítás és kooperáció oda vezetett, h nehézipari túlsúly jött létre bizonyos országokban. 
Olyan feladatokat sikerül kitűzni, amelyek gyakorlatilag megvalósíthatatlanok.

Rendkívül sok nyersanyagot, ill. energiát használnak fel (a szükségesnek kb. 10-szeresét), így a pazarlás is igen magas.
Ennek hátterét a Szovjetunió ásványkincsekben való gazdagsága, ill. az energiabázisai adják, melyek éltették az országok felduzzasztott és pazarló nehézipari ágazatait. 
Aszimmetrikus függőség alakult ki a Szovjetuniótól. (a kicsi országok egész energiagazdasága a Szovjetuniótól függött).

A gazdasági együttműködés kiterjedt arra is, h közös beruházásokat hoznak létre, pl. a kőolaj és földgáz vezetékek kiépítésénél, melyek szintén elősegítik a SZU-tól való függőséget
1991-ben végleg és jogutód nélkül szűnik meg a szervezet szeptemberben. 

Később a CEFTA megalakulása csak a korábbi kapcsolatok felelevenítéséért történik meg, a célokat nem fogja átemelni.

A CEFTA az alapvető célkitűzéseit sem tudja majd megvalósítani, és rengeteg tagja az unióhoz csatlakozik, ezért működése megkérdőjeleződik.

VI. előadás
(KGST – folytatás)
A KGST megpróbálta az országok közötti fejlettségi különbségeket kiegyenlíteni, (ami nem nagyon sikerült) különböző segélyekkel ill. kölcsönökkel. 
Elérik, h a nyugat-európai magterülethez képest való lemaradásuk valamelyest enyhüljön.

A 70-es évektől kimerülnek növekedési tartalékai, ennek okai:

- nem sikerül összhangba hozni az összes államot, amitől párhuzamos termelés alakul ki, hiába volt kooperáció és szakosítás. (maga a szakosítás nem működik hatékonyan).

- autarchiára való törekvés volt a legfontosabb célja, sajátos szocialista piac létrehozása, önellátó gazdaságpolitika, (amely a kezdetekben még egészen működő is volt).
A 70-es évektől ezt a bezárkózást viszont oldani kell, fokozatosan lazulni fog, elsősorban nyugat-európával indul meg a kapcsolatfelvétel.

A kereskedelemi kapcsolatokban még a 80-as években is KGST dominancia uralkodik (KGST-n belül). Ezt a politikai helyzet is erősítette, mert egy adott irányvonal volt. 

Erős aszimmetriáról beszélhetünk, mert nagyon erős a Szovjetunió központi szerepe, hiszen az országoknak a legerősebb kereskedelmi kapcsolatai a Szovjetunióval voltak, a többi elhanyagolható. Legerősebb export-import. 

Így elhanyagolható továbbá az egymással ill. a külsősökkel való viszonyuk is. 

Másik aszimmetria az áruszerkezeti, amely egy egyoldalú függőséget mutat a Szovjetunió és a többi állam között. A SZU a fő energia és nyersanyagellátó bázisa a KGST-nek.

Tipikus példa nálunk a paksi atomerőmű esete, amely miatt szintén erős Szovjetuniótól való függőség alakult ki. Az egyezmény szerint megkaptuk a fűtőelemeket, melyeket használat után visszaszállították, a hulladék tehát visszakerült a SZU területére. 
Ahogy megszűnt ez az egyezmény, komoly problémát okozott a hulladék elhelyezése, hiszen nehéz erre alkalmas helyet találni, s megállapodás felbomlásával ez a korábbi lehetőség is eltűnt.
Az atomenergia 40-50%-át adja energiatermelésünknek.

Kőolaj, földgáz területen is gond volt a SZU-tól való elszakadástól.

A 90-es évek elején (pontosabban 89-ben) megtörténik a rendszerváltás, amely politikai ill. gazdasági változásokat jelent. Ez a KGST felbomlásához fog vezetni.

Problémák ezután:
· konvertibilis valutára való áttérés. Ez nem megy egyik napról a másikra

· váltás keleti piacokról nyugati piacok felé – ez az (közgazdasági, külkereskedelmi, stb.) orientációváltás, amely nehézkes, hisz egészen más mennyiségi és minőségi elvárások lesznek. A KGST-s mennyiségeket nehéz, sőt, lehetetlen mind eladni nyugatra.
Az egész folyamatnak kemény társadalmi következményei lesznek. A minőségi váltás az egész gazdaság reformálását fogja jelenteni, ez nagyon nagy terhet rótt az országokra. 

Értékesítési gondok szinte minden országnál felmerülnek. Az utolsó években a KGST-t szinte már csak a bartel-ügyletek tartották életben, ám azokat is letiltotta a SZU 90-91-ben. 

91-ben, Budapesten volt az utolsó KGST tanácskozás, ahol formálisan is, jogutód nélkül megszűnik maga a KGST.

Több hónap telik el szervezet nélkül, vegetálással. 

(92 decemberében alakul meg a CEFTA)

A KGST megszűnésével nyilvánvalóvá válik, h a korábbi tagok kereskedelmi kapcsolatait jó lenne megtartani. Kéne egy olyan szervezet, amely megtartja a KGST jó elemeit, hiszen a térség földrajzilag egynek számít.

Nyilvánvaló, h nem szabad megszüntetni az exportokat, csak mert a KGST megszűnt. 
1992 – Krakkó: 
- Csehszlovákia,

- Lengyelország 
- Magyarország döntenek egy szervezet létrehozásáról, ami igazi működését 93 márciusától kezdi meg.

Közép- Európai Szabadkereskedelmi Egyezmény – CEFTA

Célja a kapcsolatok felelevenítése.

Korábban kialakult az országok között egy erős munkamegosztás.

95-tól bővítési folyamatok kezdődnek meg (nem lesz zárt szervezet, regionális, de nem zárt.)
felvételi feltételek: 

1.) WTO tagság

2.) Összes tagország beleegyezzen a felvételbe

3.) EU-val kötött társulási szerződés
Később csatlakoztak:

· Szlovénia

· Románia

· Bulgária

· Horvátország (2003)

Tagsági kérelmet már Ukrajna, Lettország (stb.) is bejelentett, de felvételük még nem történt meg. 

A CEFTA pozitívumai:
· földrajzi közelség

· termelési specializáció

· korábbi kapcsolatok megléte
Ezeknek az országoknak egyszerre voltak kereskedelmi kapcsolataik az Unióval és a CEFTA-val. 

Ezekkel az uniós országokkal vámcsökkentési folyamatok kezdődnek, h az uniós országok egymás piacain ne kerüljenek hátrányba. 

A térségen belüli együttműködést a többi ország is támogatta, s ezzel integrációs képességüket, érettségüket bizonyították.

A CEFTA-nál csak szabadkereskedelemre törekedtek, ami nem csak árura, szolgáltatásra, hanem tőkekereskedelemre is irányul.

Kereskedelmi szempontból pozitívum volt a CEFTA működése, leginkább az ipari termékek kereskedelmét tekintve. 

Itt tudta leginkább kereskedelmi liberalizációját megoldani, elsősorban vámcsökkentésekkel. 

A termékek 40%-ára azonnali vámeltörlést írtak elő.

A fennmaradó 60% két részre oszlott: 

- kevésbé érzékeny termékek (3 éven belüli vámlebontás)

- érzékenyebbek. Lassú lebontás

A nem tarifális korlátokat is viszonylag sikerrel bontják le, leginkább ipari területeken.

Negatívumként mondható el 
- a mezőgazdasági termelés szabályozása.

Ezen termékeknek csupán 20-25%-a lett teljesen vámmentes, a többivel nem sikerül ezt megoldani.
Mezőgazdasági termékeknél a nem tarifális lebontás sem sikerül.

- Érdekes ellentmondás, h a WTO csak a vámokat ismeri el, mint korlátozó tényezőket, pedig a CEFTA mégis alkalmazza ezeket a nem tarifális korlátozásokat. Hiába WTO-tagok, alkalmazzák, így ezen a téren negatív a CEFTA működése.

- Negatívum még, h egymás piacain sem tudtak úgy megjelenni az országok, h domináns szerepet töltsenek be. 

Végső értékelés:

Növekedtek az egymás közötti kapcsolatok a régión belül, de nem lett domináns az egymás közötti kapcsolat.

2-3szorosára nőtt az egymás közötti kereskedelem, de a dominancia ezen a területen is az Unióé az egész térségben, hiszen nagyobb felvevőpiac, nagyobb GDP, nagyobb vásárlóerő.

Sokak szerint nem várható tartós kereskedelmi növekedés a térségen belül. A CEFTA mellé tehát felírható egy nagy kérdőjel.

A tagországok java része ezen kívül már az Unióhoz tartozik melynek szabályai magasabb szintűek a CEFTA-énál, amelyekhez tartani kell magunkat, a kettő együtt nem működhet, tekintve az Unió erős protekcionista jellegét is.

Jövője, h ha újabb tagokat vesz fel, akkor ezeknek lehet, h érdemes lenne kereskedelmi kapcsolataikat erősíteni, de sokan a lehetséges belépők közül kérelmezték már az Uniós felvételt is. 

APEC – ASEAN – Csendes-óceáni térségre tehető

APEC sokkal nagyobb, jóval több tagországgal, míg az ASEAN a NIC országokat tömöríti leginkább.

1989 – Camberra: az első konferencia. Ekkor még csak 12-en lesznek az alapítok között, de mivel nem zárt szervezet, bővülhet a tagok száma. 

A szervezetben igen jelentős gazdaságú országok is benne vannak, a NIC országok jelentős része mellett. (Pl. Japán)
A épp ez lesz a szervezet egyik legnagyobb gondja, h heterogén (terület, népesség, kultúra, politika, gazdasági szempontból). Ennyire eltérő dolgokkal nehéz lesz közös érdekeket megfogalmazni. 
Közös érdeknek mondható a liberalizáció, de ennek milyensége erős ellentéteket vált majd ki. 

Két pólus: 

1.) Japán

2.) USA 

Probléma, h kettejük érdekei sem esnek egybe.

A probléma továbbá, h a térség jelentős része Japán-periferikus területnek számít, így Japán rossz néven veszi, h az USA megjelenik az ő piacán is, viszont az elzárkózás sem vezet jóra, így Japán beleegyezik a lassú liberalizációba. 

Az USA természetesen minél gyorsabbat akar kereskedelem és tőke terén is.

Ez az ellenérdekeltség oda vezet, h az APEC nagyon nehezen fog működni.

Kína eleinte csak asszisztál ezekhez a folyamatokhoz, de szép lassan bővül, s úgy tűnik, egy 3. pólus lesz a szervezeten belül, ahol egy diktáló szerepet fog betölteni majd, h a szervezet ne csak két pólusról szóljon.

Szerinte meg kell különböztetni a fejlődő és felett országok liberalizációját, és eltérő módon kell végrehajtani azt. Erős gazdasága ellenére önmagát mégis fejlődőnek sorolja be. 
Eltérő ütemű liberalizációt akar: 

- Fejlődőknek lassú

- Fejletteknek gyors

Kezdenek elmozdulni a célok a kínai álláspont felé, s az eltérő ütemű liberalizáció úgy tűnik valóra válik. 
Előirányozva:
2010-re fejletteknek
2020-a fejlődőknek van kitűzve a vámlebontás

Alapvető célja a szabadkereskedelem liberalizációja, tőkeáramlások előremozdítása, ill. akadálytalanítása.
A szervezet határozatait konszenzussal hozza, de azok nem kötelező érvényűek.

Az ASEAN-ra is igaz lesz, h 97-98-ban az ázsiai folyamatok lassítják a liberalizációt, és mindkét szervezetben nagy számban vannak d-k-ázsiai országok.

Az ASEAN sokkal inkább regionális. 1967-ben Bangkokban jön létre. 
Alapító tagok: 
- Fülöp-szigetek

- Malajzia

- Szingapúr

- Indonézia

- Thaiföld

Célja elsősorban politikai, azaz a kommunizmus d-k-ázsiai terjeszkedésének ellensúlyozása. Cél az egymás közötti kooperáció is. A tagok közös jellemzője az exportösztönző iparpolitika, s ez segíti az integrációt., ám a többi (rajtuk kívüli) integráció nagyon protekcionista, ami nekik nem túl jó, mert ez a szervezet erősen exportösztönző politikát folytat. 

Heterogén összetételű, célja továbbá, h tagjai egymás piacain minél többet adjanak el és a világpiaci sikerességet is növeljék.
